Praxissteuerung mit Kennzahlen
Fihre Deine Mehrbehandlerpraxis systematisch datenbasiert zum Erfolg

Du hast Interesse, Uiber den Tellerrand von BWA und klassischen Honorarstatistiken hinaus zu
gucken? Willst wissen, was die konkreten Marker sind flr angestellte Zahnarzt*innen und die
Prophylaxe? Denkst Uber die nachste Expanisionsstufe nach oder bist bereits mit einem gréBeren
Team aktiv? Willst einfach mal wirtschaftlich aufriisten oder wissen, was unsere Academy zum
Umgang mit Praxisdaten empfiehlt? Dann bringt Dich dieses Seminar ein ordentliches Stiick weiter.

FAKTEN

Einzelplatz:
970 Euro plus MwsSt.

jeder weitere Seminarplatz
aus derselben Praxis:
770 Euro plus MwsSt.

8 CME-Punkte
1 Tag

Im Preis inklusive sind
umfangreiche Seminar-
unterlagen, praxiserprobte
Checklisten und Vorlagen,
Tagungsverpflegung sowie ein

Zertifikat GUber Deine Teilnahme.

Die zahnarztliche Mehrbehandlerpraxis ist kein wirtschaftlicher
Selbstlaufer. Spatestens mit Entritt des dritten Zahnarztes bzw.
der dritten Zahnarztin ins Team braucht es einen veranderten
Umgang mit Daten. Nur so gelingt es, Planungssicherheit
unter die vielen FlRe zu bekommen und die gemeinsamen
Potenziale planvoll einzusetzen. Die Dir in der Praxis zur
Verfligung stehenden Datenpools bieten eine Fille an Infos

— nur: Worauf kommt es konkret an? Wir erlautern, welche
Kennziffern Deine Aufmerksamkeit verdienen und wie sich
menschenorientierte Fiihrung mit betriebswirtschaftlichen
Zielen in Einklang bringen lassen.

Nutzen fiir Dich und Eure Zahnarztpraxis

In dieser Fortbildung bekommst Du Antworten auf
substanzielle Fragen und Herausforderungen. Du lernst,

was konkret gemeint ist mit ,Performance managen” und
welche zentralen Kennzahlen Dir entscheidende Infos liefern.
Du erkennst, mit welchen Prinzipien Du fir Deine Praxis
Planungssicherheit aufbauen kannst. Erganzend besprechen
wir, wie es gelingt, mit Daten motivierende Transparenz zu
erzeugen und den Schulterschluss im Team zu starken.
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Dieses Seminar verschafft Dir neben neuen Perspektiven konkretes Handwerkszeug. Der Kurstag ist
auch ideal geeignet, um die Expertise und den Spirit unserer Academy einfach mal kennen zu lernen.

Lernziele

= Grundlegende Mechanismen des profitablen Praxiswachstums verstehen

= Welche spezifischen Kennziffern gibt es und welcher Fokus empfiehlt sich in welcher Praxisphase?
Grundprinzipien fiir Planung und wirksames Controlling

= Gute Gehalter zahlen und gleichzeitig attraktive Gewinne erwirtschaften

= Umsatzrendite und Personalkostenquote? Wir stellen den Blick scharfer
Wie gelingt es, das Team in Daten positiv-motivierend zu integrieren?

ANMELDUNG

Uber den QR-Code gelangst
Du direkt zur Seminarseite
mit weiteren Informationen
zu Terminen und Orten.

REFERENT*INNEN

Maike Klapdor
Dentale BWL, Praxiskonzepte,
Praxiswachstum

Jovita Bilajac
Change Management, Kultur-
und Teamentwicklung

Zielgruppe

= Praxisinhaber*innen

= Schlusselpersonen mit Leitungsaufgabenzinischen MVZ

= angestellte Zahnarzt*innen mit kaufmannischem
Fortbildungsinteresse

Das sagen ehemalige Teilnehmer*innen

Dr. Till Brauckmann
B+ Zahndrzte | Senden

.Der Austausch mit den erfahrenen Kolleg*innen war fir
mich sehr bereichernd. Thematisch wurden die Inhalte wieder
einmal sehr gut auf den Punkt gebracht. Das Seminar passte
zielgenau in den Prozess, den wir verfolgen.”

Dr. Erik Bahr
Bahr & Bahr Zahnmedizin | Wallerfangen

,Seit Jahren verfolge ich die Veréffentlichungen von
KlapdorKollegen in der ZWP und habe mich oft darin
wiedergefunden. Ich besuchte das Seminar ,Praxissteuerung
mit Kennzahlen”, um die Zusammenhange zwischen BWL
und Praxisalltag besser zu verstehen. Es gab viele konkrete
Handlungsempfehlungen und nitzliche Tools, die wir sofort
bei unserer Jahreszielplanung eingesetzt haben. Die lange
Anfahrt von Saarlouis hat sich mehr als gelohnt. Meine
angestellte Zahnarztin habe ich auch gleich fir ein passendes
Format angemeldet.”

www.klapdorkollegen.academy | kontakt@klapdorkollegen.academy
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